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FUNDAMENTACIÓN 
 
 

Venezuela es un país con una ubicación geopolítica que la convierte en puerta 
para el comercio de Sur-América. Desde la época colonial nuestro país fue puerta de 

entrada al comercio de la entonces provincia, y vía natural para el tránsito fluvial y 
lacustre con el entonces virreinato de Santa Fe. 
 
 Esta actividad, que nos colocaba en un papel importante, pero secundario en la 
época colonial, fue totalmente transformada a principios del siglo XX con la aparición 
de los importantes yacimientos petrolíferos. 
 
 El petróleo, para bien o para mal modifica el papel de Venezuela en el 
continente y en el mundo, y también, cambia el espectro socio-económico de la 
República, dándole dimensiones trascendentales. Nos convertimos de un país agrícola 
y pecuario a un país minero, que maneja importantes recursos económicos y 
estratégicos. Aparece así en 1.947 la bolsa de Valores de Caracas y comienzan 

también las inversiones en extranjeras en la exploración del petróleo, hierro y servicios. 
A finales del siglo XX y comienzos del siglo XXI vemos surgir las grandes inversiones 
en materia de telecomunicaciones. 
 
 Estamos pues incorporados en la globalización con un instrumento financiero y 
estratégico vital como es el petróleo. Con un país que maneja importantes inversiones 
en el extranjero, con una actividad mercantil internacional y hacia adentro y con una 
importante inversión hacia fuera. 
 
 

 
  

 
 
 
 
 
 

OBJETIVO GENERAL DE LA ASIGNATURA 
 
 
- Analizar los contenidos de las normas internacionales, su alcance y su aplicación 

en Venezuela. 
- Estudiar la influencia que el mercado internacional a mediano plazo pueda influir en 

la actividad nacional. 
 
 
 
 
 
 
 
 



UNIDAD I OBJETIVO TERMINAL 

LA CÁMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL. 
LOS INCONTERMS. LAS FRANQUICIAS. 

 
COMPRENDER LA TERMINOLOGÍA 
INTERNACIONAL Y SU ORIGEN, ASÍ COMO 
LOS EFECTOS PRÁCTICOS EN VENEZUELA. 

DURACION 

 
8 HORAS 

 

EVALUACION 

 
15 % 

 

OBJETIVOS ESPECIFICOS CONTENIDO 
ESTRATEGIAS DE 

INSTRUCCION 

1. Conocer la terminología internacional 
y su origen. 

2. Plantear el problema de los contratos 
transnacionales y los efectos en el 
comercio local. 

3. Utilizar la legislación venezolana 

para la protección del comercio local 
de la inversión extranjera. 

 Visión histórica de la Cámara de 
Comercio Internacional. 

 Los Inconterms. Clasificación y 
nociones generales. 

 El contrato de franquicia y la 

problemática que se presenta 
con el manejo de monedas 
extranjeras. 

 Los contratos de adhesión en 

Venezuela. 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
 

 Se le explica al estudiante mediante 
la utilización del Vídeo Beam el 

tema con una intervención 
permanente entre el profesor y el 
estudiante, casos prácticos y 
ejemplos locales. 

 
 
 

ESTRATEGIAS DE EVALUACION: 

 Se toma en cuenta la intervención del estudiante, su capacidad para plantear problemas y ejemplos. 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 



UNIDAD II OBJETIVO TERMINAL 

LAS COMPAÑIAS OFF SHORE. LAS 
FUNDACIONES DE INTERÉS PRIVADO 

 
MANEJAR EMPRESAS QUE NO PUEDEN 
CONSTITUIRSE EN EL PAÍS, PERO QUE 
CONSTITUIDAS EN EL EXTRANJERO 
PUEDEN OPERAR EN VENEZUELA. 

DURACION 

 
8 HORAS 

 

EVALUACION 

 
20 % 

 

OBJETIVOS ESPECIFICOS CONTENIDO 
ESTRATEGIAS DE 

INSTRUCCION 

1. Conocer las personas jurídicas 
utilizadas en los paraísos fiscales. 

2. Manejar las características de la 
personas jurídicas internacionales. 

3. Estudiar los efectos de esas 
empresas en la Legislación 

Venezolana. 
4. Suministrar al estudiante las 

herramientas primordiales que se 
usan en el manejo de compañías 

internacionales. 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 

 Constitución de las empresas Off 
Shore. 

 Características. 

 Aplicación en Venezuela. 
 

Las fundaciones de interés privado. 

 Características. 

 Elementos. 

 Diferencias con otras empresas. 

 Se le explica al estudiante 
mediante la utilización del Vídeo 

Beam el tema con una 
intervención permanente entre el 
profesor y el estudiante, casos 
prácticos y ejemplos locales. 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 

ESTRATEGIAS DE EVALUACIÓN: 

 Se toma en cuenta la intervención del estudiante, su capacidad para plantear problemas y ejemplos. El estudiante 
hará exposiciones utilizando instrumentos electrónicos. 

 
 

 
 
 
 

 
 
 



UNIDAD III OBJETIVO TERMINAL 

LAS COMPAÑÍAS OFF SHORE. LAS 
FUNDACIONES DE INETRÉS PRIVADO. EL 

ARBITRAJE INTERNACIONAL. 

 
MANEJAR EMPRESAS QUE NO PUEDEN 
CONSTITUIRSE, EN EL PAÍS PERO QUE 
CONSTITUIDAS EN EL EXTRANJERO 
PUEDEN OPERAR EN VENEZUELA Y LA 
INCIDENCIA EN EL PAÍS. 

DURACION 

 
8 HORAS 

 

EVALUACION 

 
25 % 

 

OBJETIVOS ESPECIFICOS CONTENIDO 
ESTRATEGIAS DE 

INSTRUCCIÓN 

1. Conocer el manejo de las empresas 
anónimas y la utilización de las 

acciones al portador. 
2. Aplicar en el país los laudos 

arbítrales dictados en el extranjero. 
3. Conocer la Convención de New York 

de 1995. 
4. Estudiar el manejo de las empresas 

internacionales y sus características 
vislumbrando la problemática de la 

aplicación y utilización de dichas 
empresas en el país. 

 Normas a seguir para la 
aplicación de los laudos 

internacionales den Venezuela. 

 Problemas del arbitraje en 
Venezuela y sus conflicto con el 

arbitraje internacional. 

 Exposición de los estudiantes sobre 
la problemática mediante la 

utilización de equipos de trabajo. 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 

ESTRATEGIAS DE EVALUACIÓN: 

 Debe tomarse en cuenta no solamente la explicación de los estudiantes sino su capacidad de mantener posiciones y 
criterios. 

 
 
 
 

 
 
 
 



UNIDAD IV OBJETIVO TERMINAL 

LOS CONTRATOS ELECTRÓNICOS. LA 
CONTRATACIÓN DE CRÉDITOS BILATERALES 

Y MULTILATERALES 

 
APLICAR LAS NOCIONES GENERALES DE 
CÓMO SE MANEJAN LOS CONTRATOS 
INTERNACIONALES  EN VENEZUELA. 

DURACION 

 
8 HORAS 

 

EVALUACION 

 
25 % 

 

OBJETIVOS ESPECIFICOS CONTENIDO 
ESTRATEGIAS DE 

INSTRUCCIÓN 

1. Manejar la costumbre internacional 

en la contratación y ejecución de las 
obras. 

2. Analizar la tecnología y el tiempo 
como factor del costo. 

 Establecer las 

responsabilidades del 
contratante y del contratado. 

 La buena fe y la ética como 
base en los contratos 

internacionales. 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 Trabajos vía Internet. 

 
 

ESTRATEGIAS DE EVALUACIÓN: 

 Se evaluará la capacidad de investigación del estudiante. 
 

 
 
 
 

 
 
 



UNIDAD V OBJETIVO TERMINAL 

PRINCIPIOS INTERNACIONALES DEL 
COOPERATIVISMO 

 
ESTUDIAR LOS PRINCIPIOS GENERALES 
DEL COOPERATIVISMO A NIVEL 
INTERNACIONAL Y SU INCIDENCIA EN EL 
PAÍS. 

DURACION 

 
8 HORAS 

 

EVALUACION 

 
5 % 

 

OBJETIVOS ESPECIFICOS CONTENIDO 
ESTRATEGIAS DE 

INSTRUCCIÓN 

1. Describir el cooperativismo en el 

ámbito internacional y su incidencia 
en Venezuela. 

2. Vislumbrar la problemática en 
Venezuela del Cooperativismo en los 

próximos cinco años. 
3. Analizar los elementos del 

cooperativismo internacional. 
4. Identificar los niveles del 

cooperativismo internacional. 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 

 Principios internacionales del 

cooperativismo. 

 Niveles de las empresas 
cooperativas. 

 Responsabilidad de los 

asociados en las empresas 
cooperativas. 

 Se le explica al estudiante mediante 

la utilización del Vídeo Beam el 
tema con una intervención 
permanente entre el profesor y el 
estudiante, casos prácticos y 

ejemplos locales. 

ESTRATEGIAS DE EVALUACIÓN: 

 Se evaluará fundamentalmente el espíritu   crítico del estudiante. 
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